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1. Wstep

Sektor meblarski to silnie rozwijajgca sie gataz polskiej gospodarki, majgca znaczenie o zasiegu globalnym
i z duzym potencjatem do dalszego wzrostu. Polska jest obecnie jednym z czotowych producentéw
i eksporterow mebli (zajmuje 6. miejsce na Swiecie pod wzgledem wartosci wyprodukowanych mebli,
2 miejsce na Swiecie i 1 w Europie pod katem wartosci wyeksportowanych mebli). Wysoka jakos$¢
i atrakcyjne ceny sg znakiem rozpoznawczym naszych produktéw. Choc¢ Polska jest liderem w produkgcji
mebli, nasze marki nie zawsze sg rozpoznawalne za granicg. Wynika to w duzej mierze z funkcjonujacego
podwykonawczego modelu biznesowego. Inwestycje w marke i promocje wiasnego designu mogtyby
przyczynic sie do uzyskania nowych przewag konkurencyjnych, a w rezultacie rowniez wyzszych marz. Jest

to zarazem wyzwanie i ogromna szansa, ktdra stoi przed polska branzg meblarska.

Wsrod tradycyjnych kierunkéw eksportowych dla polskich mebli w dalszym ciggu dominujg panstwa Unii
Europejskiej, w szczegdlnosci: Niemcy, Wtochy, Czechy, Holandia, Francja, a takze Wielka Brytania.
Dostrzegamy jednak duzy potencjat w ekspansji na rynki pozaeuropejskie, szczegdlnie tam gdzie
obowigzujg preferencyjne porozumienia handlowe. Polscy producenci mebli coraz lepiej radzg sobie na
rynku pétnocnoamerykanskim. Dobrym przyktadem sg Stany Zjednoczone, gdzie obserwujemy szczegdlny
wzrost dynamiki polskiego eksportu. Bazujgc na statystykach z 2020 r. USA uplasowaty sie na
10 miejscu wsrdod najwiekszych rynkéw eksportowych dla polskich mebli (co stanowito 3,4% polskiego

eksportu mebli ogétem).

Na przestrzeni ostatnich 5 lat (2015 — 2020) Polska byta naprzemiennie 6 bgdz 7 dostawcg mebli i czesci
mebli do Kanady, co jest wynikiem godnym odnotowania. Chociaz w 2020 r. w warunkach pandemii
COVID-19, polski eksport mebli do Kanady zmniejszyt sie (o 4,1% w poréwnaniu do 2019 r.), warto
zauwazyé, ze trend spadkowy dotyczyt catego kanadyjskiego importu mebli i w jeszcze wiekszym stopniu

dotknat innych dostawcow (np. Niemcy).

Kanada jest znaczgcym importerem i producentem produktéw meblarskich. W 2020 r. byta 5 najwiekszym
importerem mebli na Swiecie z udziatem 3,6% w globalnym eksporcie (8,2 mld USD). Prognozy wskazujg,
ze w najblizszych latach zapotrzebowanie na meble, artykuty wykonczenia wnetrz i produkty budowlane
bedzie rosngé. Wynika to w szczegdlnosci z prowadzonych przez wtadze Kanady programéw

wspierajgcych rozwdj mieszkalnictwa w rdznych czesciach kraju. Waznymi czynnikami ktére przemawiajg
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za tym rynkiem sg réwniez stabilnos¢ gospodarki, oczekiwany dalszy wzrost zamoznosci spoteczeristwa,
wzrost liczby mieszkanncow oraz zmniejszenie importu mebli z niektdrych panstw azjatyckich, co otwiera

mozliwosci dla producentdéw europejskich.

Umowa CETA tworzy preferencyjne warunki wspotpracy gospodarczej pomiedzy Unig Europejska
a Kanada na wielu ptaszczyznach, co dodatkowo wptywa na zwiekszenie atrakcyjnosci rynku kanadyjskiego
dla polskich przedsiebiorcow. W kontekscie sektora meblarskiego warto w tym miejscu wspomniec
o liberalizacji stawek celnych na meble i ich czesci, jak réwniez o stworzeniu korzystnych warunkéw

rozwoju e-commerce.
Wreszcie warto zauwazy¢, ze bliskos¢ geograficzna i silne powigzania rynku amerykanskiego
i kanadyjskiego dajg mozliwos¢ jednoczesnego dotarcia do odbiorcéw z obu panstw. Polskie firmy sg juz

obecne na najwiekszych targach branzowych w regionie - High Point Furniture Market.

Podsumowujac, istnieje wiele powoddw dla ktérych warto rozwazy¢ ekspansje na rynek kanadyjski. Mamy

nadzieje, ze niniejsze opracowanie dostarczy Panstwu niezbednych informacji w tym zakresie.
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2. Podstawowe informacje o Kanadzie

Kanada jest panstwem federalnym skfadajgcym sie z dziesieciu prowincji i trzech terytoridw.
Populacja Kanady liczy nieco ponad 38 min mieszkancdéw. Z uwagi na znaczgcy odsetek imigrantow
w strukturze ludnos$ciowej, Kanada odznacza sie réznorodnoscig etniczng, religijng i kulturowa. Na
przewazajgcym obszarze kraju dominuje jezyk angielski, zas w Quebec francuski.

Kanada nalezy do grupy najbogatszych uprzemystowionych panistw Swiata i jest aktywnym
cztonkiem najwiekszych miedzynarodowych organizacji i foréw gospodarczych, w tym m.in. G7,

G20, WTO, OECD, APEC.

Tabela 2.1 Podstawowe dane makroekonomiczne gospodarki kanadyjskiej w latach 2019-2020

Wskaznik 2019 (2020)

PKB (mld USD) 1740 (1 640)
PKB per capita 46 270 (43 290)
PKB % r/r 1,9% (-5.3%)
Stopa bezrobocia 5,7% (9,6%)
Inflacja 1,95% (0.7%)
Import (mIn CAD) 601,7 min (542)
Export (min CAD) 592,6 min (522,5)
i:i(i:iac(jjjic:éd gospodarstwa domowego 80 000 USD

Podobnie jak gospodarki innych wysokorozwinietych krajéw swiata, gospodarka kanadyjska jest
zdominowana przez sektor ustug, gdzie znajduje zatrudnienie ok. 3/4 mieszkaricéw. W dalszej
kolejnosci w strukturze sektorowej PKB znajduje sie przemyst i rolnictwo. Kanada posiada wielka,
naturalng gospodarke lesng i najbardziej rozwiniety na Swiecie przemyst drzewny oraz celulozowo-
papierniczy. Wiodgace gatezie przemystu kanadyjskiego to: transport i sprzet transportowy,
przemyst chemiczny, mineralny i wydobywczy, rafineryjny, ropy i gazu, zywnosciowy, drzewno-

papierniczy, rybotéwstwo.

Kanada posiada najwieksze zasoby stodkiej wody oraz nadwyzki surowcdw naturalnych. Ponadto

jest najwiekszym na swiecie producentem cynku i uranu oraz czofowym wydobywcg ztota, niklu,
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aluminium i oftowiu. Kanada dysponuje zasobnymi ztozami ropy naftowe] zlokalizowanymi
w prowincji Alberta. Jest takze najwazniejszym dostawcg energii elektrycznej oraz surowcow
energetycznych (ropa, gaz, uran) na rynek USA, nalezy rowniez do grona czotowych eksporteréw
energii na Swiecie.

« Najwazniejszym partnerem gospodarczym Kanady pozostajg USA, ktdrych udziat w zaleznosci od roku siega
ponad 70% w kanadyjskim eksporcie oraz ok. 50% w imporcie. Jednoczesnie rzad kanadyjski prowadzi od
kilku lat dziatania na rzecz dywersyfikacji kierunkdw eksportu, co dtugofalowo moze przetozy¢ sie na wzrost
zainteresowania wspotpracg z partnerami europejskimi.

« Nauwage zastuguje fakt, ze Kanada zawarta 14 uméw o wolnym handlu z ponad 50 panistwami, co zapewnia
jej dostep do 1,5 mld konsumentéw na kilku kontynentach. Wsrdd takich porozumier wazne miejsce
zajmuje umowa Canada-United States-Mexico Agreement (CUSMA), ktérej sygnatariuszami sg Kanada, USA

i Meksyk oraz umowa o wolnym handlu z UE, znana powszechnie jako CETA.

Tabela 2.2 Kluczowi partnerzy handlowi Kanady w eksporcie i imporcie w 2020 r.

EKSPORT IMPORT

1.USA (73%) 1. USA (49%)

2. Chiny (4,8%) 2. Chiny (14%),

3. Wielka Brytania (3,8%) 3. Meksyk (5,5%),

4.Japonia (2,4%) 4. Niemcy (3,2%),

5. Niemcy (1,2%) 5. Japonia (2,5%),

6. Meksyk (1,2%) 6. Korea Potudniowa (1,8%),
7. Holandia (1%) 7. Wtochy (1,7%),

8. Korea Potudniowa (0,9%) 8. Wietnam (1,5%),

9. Francja (0,71%) 9. Wielka Brytania (1,4%),
10. Wtochy (0,71%) 10. Brazylia (1,2%)

« Waznymi argumentami dla polskich eksporteréw zainteresowanych Kanadg jest stabilnos¢
polityczno-ekonomiczna panstwa, dostep do dojrzatego i zamoznego rynku oraz bliskos¢ USA.
Stosowanie umowy o wolnym handlu CETA réwniez moze wptynac na zdynamizowanie wspotpracy
handlowej i inwestycyjnej pomiedzy Polska a Kanadg. Obecnie wiekszosc¢ polskiego eksportu trafia
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do Ontario, Quebek, Kolumbii Brytyjskiej i Alberty jednak istniejg realne mozliwosci intensyfikacji
kontaktéw gospodarczych i handlowych z pozostatymi prowincjami.

Przedsiebiorcy zainteresowani wspotpracg z Kanadg powinni dogtebnie zapoznac¢ sie
z uwarunkowaniami prawnymi i gospodarczymi na poziomie poszczegdlnych regionéw, co wynika
z faktu ich znacznego zréznicowania. Na terytorium Kanady funkcjonujg dwa systemy prawne, tj.
system prawa zwyczajowego wzorowany na brytyjskim systemie precedensowym oraz wzorowany
na modelu europejskim tzw. civil law. System precedensowy jest stosowany w anglojezycznych

prowincjach i terytoriach, zas system europejski w Quebec.
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3. Statystyki dwustronnej wymiany handlowe;j

o Eksport do Kanady w 2020 r. osiggnat poziom 1,1 mld USD (spadek o ok. 30%), zas import ok.
413,6 min USD (spadek o ok. 6%). Saldo bilansu handlowego wyniosto +712,4 mIn USD. Zasadnicza
przyczyng zmniejszenia dynamiki eksportu byto pogorszenie warunkéw wymiany handlowej
w rezultacie pandemii COVID-19 oraz przejsciowe zmniejszenie popytu konsumpcyjnego
w Kanadzie na niektére kategorie débr.

o W skali pierwszych 9 miesiecy 2021 r. w stosunku do analogicznego okresu 2020 r. wartos$é
polskiego eksportu towaréw wyniosta 1,04 mld (wzrost o 25,5% r/r). Warto$¢ towardw
importowanych z Kanady osiggneta poziom 440,7 miln USD (wzrost o 47,3% r/r). Dodatnie dla
Polski saldo wymiany handlowej zwiekszyto sie do poziomu +604,7 mIn USD. Tak znaczgca zmiana

dynamiki eksportu i importu wynikata przede wszystkim z efektu niskiej bazy z poprzedniego roku.

Tabela 3.1 Wymiana handlowa pomiedzy Polskg a Kanadg w latach 2016-2021 (min USD)

Dynamika

Dynamika
[%]

2016 2017 2018 2020 [%] 2020
I- 1X.2021/

2019
I- 1X.2020
Eksport 1384,8 1295,2 1407,5 1587,4 1126,0 70,4 1234,2 833,2 10454 125,5
Import 366,3 678,7 501,9 423,6 413,6 93,4 297,8 299,1 440,7 147,3
Obroty 1751,1 1974,01909,4 2010,9 1539,6 75,2 1532 1132,3 1486,1 131,2
Saldo 1018,5 616,5 905,6 1163,8 712,4 # 936,5 534,1 604,7 #

Tabela 3.2 Lista gtéwnych pozycji towarowych w polskim eksporcie do Kanady w 2020 r.:

Udziat w Wartos¢  Dynamika

Lp Kodcelny Nazwa kategorii eksporcie do eksportu eksportu (%)

Kanady (%) (mIn USD) 2020/20191

silniki turboodrzutowe, turbosmigtowe oraz
1 HS'8411 33,9% 382,1 66,7
inne turbiny gazowe
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pozostate meble (bez mebli do siedzenia i
2 HS 9403 5,6% 63,2 98,6
lekarskich) i ich czesci

sprzet i aparaty ortopedyczne, protezy,
3 HS'9021 4,5% 50,1 87,4
aparaty stuchowe

krew ludzka, krew zwierzeca, szczepionki,
4 HS 3002 3,3% 36,9 330

toksyny, itp.

5 HS 8803 czesci szybowcdw i samolotow 2,9% 33 44

Tabela 3.3 Lista gtéwnych pozycji towarowych w imporcie z Kanady w 2020 r.:

Udziatw  Wartos¢ Dynamika

Kod celny Nazwa kategorii imporcie z importu importu (%)

Kanady (%) (min USD) 2020/2019

leki ztozone przygotowane do sprzedazy
1 HS 3004 14,1% 58,4 113,3
detalicznej

silniki turboodrzutowe, turbosmigtowe oraz
2 HS'8411 7,2% 29,8 88,3
inne turbiny gazowe

waty napedowe, korby, obudowy tozysk,
3 HS 8483 4,7% 19,6 104,6
tozyska slizgowe, przektadnie zebate, itp.

4 HS 0811 owoce zamrozone 4,4% 18 102,1

5 HS 3104 nawozy potasowe 4,3% 17,8 0

Tabela 3.4 Lista gtéwnych pozycji towarowych w polskim eksporcie do Kanady w okresie styczen—
wrzesien 2021 r.:

Dynamika

Udziatw  Wartos¢
eksportu (%)

Kod celny Nazwa kategorii eksporcie do  eksportu
1-1X.2021

Kanady (%) (mln USD)

1-1X.20203

silniki turboodrzutowe, turbosmigtowe
1 HS 8411 30,8 321,8 107,6
oraz inne turbiny gazowe
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pozostate meble (bez mebli do siedzenia i
2 HS 9403 5,6 58,9 132,1
lekarskich) i ich czesci

sprzet i aparaty ortopedyczne, protezy,
3 HS™9021 4,6 48,5 141,8
aparaty stuchowe

krew ludzka, krew zwierzeca, szczepionki,
4 HS 3002 3,9 40,6 160,3
toksyny, itp.

5 HS 8803 czesci szybowcow i samolotéw 2,6 27,3 104,8

Tabela 3.5 Lista gtownych pozycji towarowych w polskim imporcie z Kanady w okresie styczen—wrzesien

2021r.:
Dynamika
Udziat w Wartos¢
importu (%)
Kod celny Nazwa kategorii imporcie importu
1-1X.2021
z Kanady (%) (mln USD)
1-1X.2020*
1 HS 7601 aluminium nieobrobione 14,6 64,4 7809,7
leki ztozone przygotowane do sprzedazy
2 HS 3004 9 39,8 90,5
detalicznej

silniki turboodrzutowe, turbosmigtowe
3 HS 8411 8,3 36,4 198,4
oraz inne turbiny gazowe

4 HS 8802 samoloty i Smigtowce 6,3 27,7 304,3

5 HS 3104 nawozy potasowe 4,4 19,5 139,4

« Na przestrzeni ostatnich lat meble i ich czesci stanowity jedng z najwazniejszych pozycji w polskim
eksporcie do Kanady. tgczna warto$¢ wszystkich kategorii mebli eksportowanych w zesztym roku
z Polski do Kanady wyniosta 73,8 min USD, z czego najwiecej przypadto na pozycje: pozostate
meble bez mebli do siedzenia i lekarskich i ich czesci (HS'9403) o wartosci 63,2 min USD.

« Statystyki za 9 miesiecy 2021 r. s obiecujace. W stosunku do analogicznego okresu 2020 r.
w odniesieniu do wszystkich kategorii mebli dynamika byta wzrostowa i przetozyta sie na eksport

na poziomie blisko 72 min USD (wzrost o0 20,1 mIn USD r/r).
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4, Specyfika kanadyjskiego sektora meblarskiego

4.1 Podstawowe informacje

« W 2020 r. w Kanadzie dziatato ok. 9 827 sklepéw meblarskich i wyposazenia wnetrz. Kanadyjski
rynek sklepéw meblowych zostat wyceniony na ok. 11 mild USD (2020 r.) Najwieksze udziat
w rynku nalezg do IKEA Canada LP (21,1%) i Leon’s Furniture Ltd. (19,1%). Pozostate duze sklepy:
Amazon, The Brick, Bed Bath & Beyond, Costco, The Home Depot, Lastman’s Bad Boy Superstore,

Structube, Staples, Smart Furniture and Décor, Wayfair.

Mapa 4.1 Sklepy meblarskie w Kanadzie wedtug prowincji

Establishments (%)
B |
0 14 28 42
Furniture Stores in Canada
Source: IBISWorld

Zrédto: IbiswWorld

12 Polska Agencja Inwestycji i Handlu



Do najwiekszych segmentow mebli naleza: meble domowe, w tym meble do salonu, meble do
kuchni i meble biurowe.

Kanadyjski rynek mebli odnotowuje silny wzrost, ktéry wedtug aktualnych prognoz ma osiggngé
poziom 5% CAGR. Prognozy dla branzy na kolejne lata sg korzystne. Segment napedzany jest
gtéwnie przez dziatalnos¢ budowlano-remontowa w sektorze mieszkaniowym w wielu czesciach
kraju. Po przejsciowym zatamaniu w 2020 r. mozna obserwowaé wzrost poziomu inwestycji
w sektorze budowlanym. Za dalszym dynamicznym rozwojem rynku bedzie przemawia¢ m.in.:
stabilna sytuacja gospodarcza i oczekiwany dalszy wzrost zamoznosci spoteczenstwa, realizacja
rzgdowych programoéw wspierajgcych rozwdéj mieszkalnictwa oraz prognozowany wzrost liczby

mieszkancow.

4.2 Czotowi dostawcy na rynek kanadyjski

Kanada jest jednym z najwiekszych producentéw mebli na swiecie. W 2020 r. zajmowata 10.
miejsce na Swiecie z punktu widzenia wartosci eksportu: 4,9 mild USD, co stanowi 1,9%
$wiatowego eksportu.> 95% mebli wyprodukowanych w Kanadzie jest eksportowane do USA,
ktore sg najwiekszym rynkiem na $wiecie dla branzy meblarskiej. W pierwszej dekadzie XXI wieku
kanadyjski przemyst meblarski skurczyt sie w wyniku przeniesienia produkcji (gtéwnie do krajow
azjatyckich), wzrostu wartosci dolara kanadyjskiego oraz recesji w latach 2008-2009. Wyisze
koszty pracy w Kanadzie przekfadajg sie na ceny mebli i wptywajg na atrakcyjnosé¢ towardéw
importowanych.

Kanada jest obecnie importerem netto produktéw meblarskich. W 2020 r. byta 5. importerem
na sSwiecie sprowadzajac produkty o wartosci 8,2 mld USD, co stanowi 3,6% Swiatowego importu
mebli.®

Od 2017 r. kluczowym dostawcg mebli do Kanady sg Chiny, ktére odebraty pozycje lidera USA.
Trzecie miejsce nalezy do Meksyku. Strategia biznesowa Chin oparta jest przede wszystkim na
konkurencyjnosci cenowej, podczas gdy USA i Meksyk korzystajg z preferencyjnego dostepu do
rynku kanadyjskiego w oparciu o umowe handlowg - United States-Mexico-Canada Agreement,

ktdra bywa okreslana jako tzw. nowa NAFTA.

5 Zrédto: Trade Map.
6 Zrédto: Trade Map.
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Wykres 4.1 Gtéwni dostawcy mebli do Kanady w 2020 r. (HS 94)

Pozostate panstwa

9. Niemcy
7. Malezja

5. Wtochy

3. Meksyk

1. Chiny 40,96

45

udziat w imporcie mebli Kanady ogétem (%)

Polska w ostatnich latach byta 6 badZ 7 eksporterem mebli do Kanady. Wsrdéd naszych
najwazniejszych konkurentéw znajduja sie takie panstwa jak: Wiochy, Niemcy, Tajwan, Malezja,
Wietnam. Warto zauwazy¢, ze Chiny i Wietnam, ktére znajdujg sie w czotéwce eksporteréw mebli
zostaty w 2021 r. obtozone przez administracje kanadyjskg ctami antydumpingowymi. Dotyczy to
kilku kategorii mebli, gtdwnie tapicerowanych. Stwarza to dodatkowg szanse na zwiekszenie
obecnosci polskich producentow.’
W 2020 r. wsréd panstw cztonkowskich UE najwiekszymi eksporterami mebli do Kanady byty?:
HS 9401 meble do siedzenia i ew. do spania oraz ich czesci:
Wtochy (40,8 min EUR), Niemcy (17,2 mIn EUR), Francja (12,1 min) EUR, Polska (7,3 min
EUR), Austria (6,9 min EUR),
HS 9402 meble lekarskie, fryzjerskie i ich czesci:
Niemcy (3,9 min EUR), Wtochy (2,8 mIn EUR), Polska (1,9 min EUR), Holandia (1,4 min EUR),
Belgia (823 tys. EUR),
HS 9403 pozostate meble bez mebli do siedzenia i lekarskich i ich czesci: Wtochy (95,5 min
EUR), Polska (55,5 mIn EUR), Niemcy (33,5 min EUR), Dania (15,3 mIn EUR), Litwa (14 mIn
EUR).

Na przestrzeni ostatnich lat w eksporcie mebli na rynek kanadyjski umocnita sie Dania, Belgia i Francja.

14
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Trendy na kanadyjskim rynku meblarskim:

produkty wykonane z naturalnych materiatow w oparciu o technologie przyjazne dla Srodowiska;
meble kompaktowe i wielofunkcyjne;

osiggniecie wyzszej marzy umozliwia oferta wyrdzniajgca sie na tle konkurencji (np. produkty
designerskie sprzedawane w matych ilosciach);

systematyczny wzrost znaczenia internetowych kanatéw sprzedazy II-1V. 2020 r. wzrost sprzedazy
online 0 191,2%; sprzedaz art. gospodarstwa domowego i mebli stanowita 10,6% catej sprzedazy
e-commerce w Kanadzie;

Optymalny stosunek ceny do jako$ci = IKEA but better quality;

Okoto 37% rynku stanowig przedstawiciele pokolenia Y, tzw. milenialsi. Gusta konsumentéw s3 scisle

powigzane z trendami europejskimi (1-2 lat opdznienia w przyjmowaniu trenddéw). Konsumenci

kanadyjscy sg wymagajacy, cenig sobie wysoka jakos¢ produktu za ktdrg sg sktonni zaptacic¢ wiece;.

Polskie produkty nie sg jeszcze tak dobrze znane, jak marki zachodnioeuropejskie, jednak ich

rozpoznawalnos¢ stopniowo sie zwieksza.

Zrédto: PAIH, ZBH PAIH

4.3Logistyka

Do najwiekszych portdw kanadyjskich nalezg: Fraser River Port, Halifax, Hamilton, Montreal, Port-
Cartier, Quebec City, Saint John, Sept-Isles, Vancouver. Wiekszo$¢ wymiany handlowej z Europa
odbywa sie poprzez port w Montrealu. Przesytki do portu Montrealu trwajg dzisiaj od 8-10 tygodni
(przed pandemia 4-6 tygodni). Pandemia koronowirusa wptyneta réwniez na znaczgcy wzrost
kosztéw kontenerdw transportowych.

Meble drewniane wykonane z przetworzonego drewna i bez kory sg dopuszczone do wjazdu bez
dodatkowych dokumentéw. Artykuty z nieprzetworzonego drewna bedg wymagaty Phytosanitary
Certificate. Meble drewniane wykonane z kory beda wymagaty Swiadectwa Fitosanitarnego oraz
Pozwolenia Importowego Ochrony Roslin. Palety drewniane do transportu mebli nalezy podda¢
fumigacji.

Przy szacowaniu kosztow dystrybucji nalezy rdwniez uwzgledni¢ duze odlegtosci geograficzne.
Najwiecej ludnosci zamieszkuje potudniowg czes¢ kraju w odlegtosci okoto 150 km od granicy
z USA, ten obszar posiada rowniez najlepiej rozwinietg infrastrukture transportowa. Do

najludniejszych prowincji naleza: Ontario (14,7 min), Quebec (8,5 min), Kolumbia Brytyjska (5 mIn)
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oraz Alberta (4,4 miIn). Na liscie najwiekszych aglomeracji znajdujg sie: Toronto, Montreal

i Vancouver.

4.4 Najwieksze wydarzenia targowo-wystawiennicze

.. THE CANADIAN
@3® BUILDINGS @ ™ FURNITURE
® SHOW SHOW

Interior

Design
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UHOME TORONTO
o

NSl - GARDEN EéHE
ropel  SHOW  stow

Najwazniejsze wydarzenia wystawiennicze dla branzy budowlanej, meblarskiej i wykonczeniowej
w Kanadzie:

« BUILDEX Vancouver, 16-17.02.2022 .

« The Calgary Home + Garden Show, 24-27.02.2022 r.

« BCHome + Garden Show, 10-13.03.2022 r.

« National Home Show, 11-20.03.2022 r.

« The Edmonton Home + Garden Show, 24-27.03.2022r.

« Interior Design Show Vancouver, 22-25.09.2022 r.

« Vancouver Fall Home Show, 20-23.10.2022 r.

« The Building Show, 30.11-2.12.2022 .

« Canadian Furniture Show (TBC)

« Home Show Home Improvement (TBC)

« Toronto Fall Home Show (TBC)

Kanadyjski sektor meblowy jest Scisle powigzany w rynkiem USA, dlatego warto zaprezentowac swojg

oferte réwniez w ramach wydarzen branzowych organizowanych w Stanach Zjednoczonych (np. High

Point Market).
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5. Kompleksowa umowa gospodarczo-handlowa

5.1Informacje ogodlne

Kompleksowa umowa gospodarczo-handlowa jest preferencyjnym porozumieniem handlowym
zawartym pomiedzy Unig Europejskg i jej panstwami cztonkowskimi a Kanadg. CETA zostata
podpisana w 2016 r. i jest tymczasowo stosowana od 21 wrzesnia 2017 r. Oznacza to ze
obowigzujg postanowienia czesci handlowej umowy, natomiast wyfgczone pozostajg kwestie
ochrony inwestycji i sgdu inwestycyjnego, ktdre nalezg do kompetencji panstw cztonkowskich UE.
Postanowienia inwestycyjne zaczng obowigzywaé dopiero po ratyfikacji umowy przez wszystkie
panstwa cztonkowskie UE. Do tego czasu obszar inwestycyjny reguluja umowy bilateralne.
W przypadku Polski i Kanady jest to umowa z 6 kwietnia 1990 r. w sprawie popierania i wzajemnej
ochrony inwestycji.
CETA jest zaliczana do umoéw handlowych tzw. ,nowej generacji” co oznacza, ze oprdcz ochrony
celnej takie porozumienie obejmuje takze szereg innych obszaréw w szczegdlnosci:

» utatwienia w zakresie eksportu i importu towaréw, w tym m.in. wysokos¢ stawek celnych

i zasady przyznawania preferencyjnych stawek, utatwienia w zakresie barier technicznych,
regulacje sanitarne i fitosanitarne,

* zasady liberalizacji Swiadczenia ustug,

e utatwienia w inwestowaniu,

* zasady przemieszczania sie pracownikéw i ich rodzin,

* warunki dostepu do zamdwien publicznych,

* ochrone wtasnosci intelektualne;.
Od pierwszego dnia obowigzywania CETA znosi prawie wszystkie cfa, co stanowi znaczaca
oszczednosc dla przedsiebiorstw. Dla konsumentéw Umowa oznacza m.in. nizsze ceny i dostep do

szerszej oferty produktow.

Towary

Na mocy Umowy, Kanada zniosta cta na niemal wszystkie towary przemystowe i ponad 90%
produktédw rolnych. Liberalizacja handlu towarami w CETA jest oparta na liScie negatywne;j.
W praktyce oznacza to, ze z dniem wejscia w zycie Umowy co do zasady nastepuje liberalizacja
wszystkich towardw poza wymienionymi przez UE i Kanade w ich listach koncesyjnych. Towary na

listach koncesyjnych mogg mie¢ rdézny harmonogram znoszenia cet w postaci okresow
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przejsciowych. Najbardziej wrazliwe produkty (kategoria E) nie bedy podlegaty liberalizacji.
Przyktadem produktow z tej kategorii, ktére wskazata Kanada sg m.in.: dréb, jaja i produkty z jaj,
mleko, Smietana i masto.

Kanada zobowigzata sie rowniez do wprowadzenia bezctowego kontyngentu taryfowego na import
sera z UE (maksymalnie 16 tys. ton) oraz kontyngentu na import sera przemystowego
(maksymalnie 1700 ton).

UE zachowata system cen wejscia w imporcie z Kanady w przypadku wybranych owocdw i warzyw.
W zakresie wymogow sanitarnych i fitosanitarnych zostaty utrzymane, dotychczasowe zasady
wspotpracy (rozdziat 5 CETA).

UE i Kanada zobowigzaty sie do scislejszej wspdtpracy w zakresie przepisdw technicznych
dotyczgcych testowania i certyfikacji produktéw (Bariery techniczne w handlu, rozdziat 4 CETA).
Chociaz wzajemne uznawanie standardéw produktéw stato sie fatwiejsze, nie oznacza to, ze nie
istniejg, szczegdtowe wymogi do spetnienia. Dobrym przyktadem sg normy dla produktéw z GMO,
co do ktérych w Unii Europejskiej istniejg surowe restrykcje.

Eksport mebli (HS'9401, HS'9402, HS9°403) do Kanady w oparciu o CETA odbywa sie w ramach
zerowej stawki celnej pod warunkiem, ze zostanie wykazane preferencyjne pochodzenie produktu.
Dowodem preferencyjnego pochodzenia jest deklaracja pochodzenia sporzadzona przez
eksportera, zamieszczona na fakturze lub innym dokumencie handlowym, ktéry opisuje
pochodzacy produkt wystarczajgco szczegdtowo do jego identyfikacji. Kazdy eksporter unijny moze
samodzielnie sporzadzi¢ deklaracje pochodzenia dla przesytek, ktérych warto$é nie przekracza
6000 EUR. Powyzej tego progu deklaracje pochodzenia bedzie mégt sporzadzi¢ wytgcznie
eksporter zarejestrowany w systemie REX. W przypadku Polski rejestracje w systemie REX

prowadzi Izba Administracji Skarbowej w Poznaniu.

Przyszty eksporter powinien zapozna¢ sie z ,Protokotem w sprawie regut pochodzenia i procedur

dotyczacych pochodzenia” (zatacznik do CETA), ktéry szczegdétowo opisuje zasady przyznawania

preferencyjnego pochodzenia.

Tabela 5.1 Stawki celne na wybrane towary przed i po rozpoczeciu stosowania CETA

Produkt Przed CETA Aktualna stawka ‘
Maszyny 8% 0%
Pojazdy samochodowe i czesci 10% 0%
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Kosmetyki 8% 0%
Paliwa i oleje mineralne 8% 0%
Elektronika 11% 0%
Meble, (elementy wystroju domu) 9% 0%
materiaty budowlane 6.5% 0%
rolno-spozywcze, cukierniczy, napoje 15% 0%

Zrédto: https://www.agr.gc.ca/eng/international-trade/market-intelligence/ceta-for-agri-food-exporters/ceta-

faqs/?id=1524060452570#a

Ustugi

W obrocie pomiedzy UE a Kanadg dominujg ustugi transportowe, turystyczne, ubezpieczeniowe,
komunikacyjne. Wymiana ustug pomiedzy UE a Kanadg systematycznie sie zwieksza i zyskuje na
znaczeniu.

CETA zaktada szeroka liberalizacje dostepu do rynku ustug, ktéra jest oparta na liscie negatywne;j.
Oznacza to, ze liberalizacji podlegajg wszystkie ustugi za wyjatkiem tych wyraznie wytgczonych
W umowie.

Ws$rdéd wazniejszych ustepstw po stronie Kanady mozna wymieni¢: wiekszg liberalizacje ustug
pocztowych, telekomunikacyjnych, finansowych oraz ustug transportowych, w tym ustug morskich
w zakresie pogtebiania szlakdw zeglugowych i transportu pustych konteneréw.

Jesli zas chodzi o wytgczenia: to zaréwno w UE, jak i w Kanadzie wyfgczono z liberalizacji ustugi
publiczne (np. stuzba zdrowia, edukacja publiczna)

Ponadto UE wytaczyta ustugi audiowizualne oraz zwigzane z grami hazardowymi, zas Kanada

wytgczyta dziatalnos¢ w obszarze kultury.

Mobilnos¢ pracownikéw — czasowy wijazd i pobyt

CETA stwarza réwniez lepsze warunki do przeptywu pracownikéw. Podstawag jest w tym wypadku rozdziat

10 CETA, ktdory umozliwia ubieganie sie o tymczasowy pobyt na terytorium Kanady dla obywateli UE

i cztonkow ich rodzin:

personel kluczowy firmy — do 3 lat (z mozliwoscig przedtuzenia o dodatkowe 18 miesiecy,
z mozliwoscig towarzyszenia rodziny),
stazysci przeniesieni wewnatrz firmy — do 1 roku,

inwestorzy —do 1 roku,
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ustugodawcy kontraktowi — maksymalnie 12 miesiecy w 24 miesiecznym okresie (nastepnie min
24 miesigce przerwy poza granicami Kanady),
niezalezni specjalisci - do 1 roku,

krotkoterminowe wizyty stuzbowe — 90 dni w 180-dniowym okresie.

Ponadto rozdziat 11 CETA ustanawia ramy, ktére pozwolg Kanadzie uznawaé kwalifikacje zawodowe

uzyskane w UE i odwrotnie. Oznacza to, ze specjalisci z panstwa UE zyskujg fatwiejszy dostep do

wykonywania swojego zawodu na terytorium Kanady.

Inwestycje

Postanowienia inwestycyjne stuzg przede wszystkim zabezpieczeniu niedyskryminacyjnego
dostepu inwestorow do rynku Panstwa-Strony umowy.

W CETA udato sie ztagodzi¢ kryteria dla inwestycji pochodzacych z panstw cztonkowskich UE,
w postaci tzw. testu korzysci netto jakg planowana inwestycja przyniesie dla Kanady. W praktyce
oznacza to, ze przeglad inwestycji ,przejecia kontroli” nad kanadyjskim przedsiebiorstwem przez
inwestora z UE, bedzie dokonywany gdy wartos¢ kanadyjskiego przedsiebiorstwa wyniesie
minimum 1,5 mld CAD (poprzednio byto to 354 min CAD).

CETA okresla rowniez sposéb postepowania w przypadku wystgpienia sporu na linii inwestor
- panstwo. Zgodnie z wynegocjowanym modelem bedzie sie to odbywato w oparciu trybunat
arbitrazowy w formule statego sadu inwestycyjnego (ICS, Investment Court System). Sad bedzie
dwuinstancyjny (Trybunat oraz Trybunat Apelacyjny), zas w charakterze arbitrow bedg zasiadali
w réwnych proporcjach: przedstawiciele panstw UE, Kanady oraz wybranych krajéw trzecich
odznaczajgcy sie wysokim poziomem wiedzy prawniczej. Umowa wyklucza mozliwos¢
prowadzenia tego samego sporu rownolegle zaréwno przed sagdem powszechnym, jak i sagdem

inwestycyjnym w CETA.

Zamowien publiczne

20

CETA daje podmiotom z UE dostep do kanadyjskiego rynku zaméwien publicznych na wszystkich
szczeblach, tj. centralnym, czyli federalnym, regionalnym czyli prowincji i terytoriéw jak réwniez
na poziomie lokalnym. To najszerszy zakres dostepu jaki kiedykolwiek udzielita Kanada partnerom
zagranicznym.

Kanada zobowigzata sie do utworzenia tzw. pojedynczego punktu dostepu (single point of access),

czyli portalu zawierajgcego w jednym miejscu informacje o wszystkich oferowanych przetargach.
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Do tego czasu informacje o zamdwieniach instytucji rzgdowych i przedsiebiorstw federalnych tzw.
crown corporations mozna szukac na stronach:
« buyandsell.gc.ca

e Www.merx.com

Ogtoszenia o przetargach na szczeblu innym niz federalny mozna znalez¢ na oficjalnych stronach mediow

elektronicznych i papierowych, wymienionych w zatgczniku 19-8 CETA.

Ochrona wtasnosci intelektualnej i oznaczenia geograficzne

Postanowienia dotyczace réznych aspektéw witasnosci intelektualnej majg na celu zapewnienie spdjnosci

przepiséw regulacyjnych i norm w UE i Kanadzie. (rozdziat 20-sty CETA). W rozdziale 20-tym CETA

okreslono takze procedury stuzgce ochronie przed naruszeniami praw wtasnosci intelektualnej. Wsréd

wazniejszych postanowien mozna wymienic:

wyréwnanie poziomu ochrony patentéw na wyroby farmaceutyczne,
wprowadzenie réwnowaznej ochrony i prawa do odwofania sie od niekorzystnej decyzji
patentowej oraz zobowigzanie Kanady do wprowadzenia procedury przywrdcenia ochrony

patentowej.

CETA przewiduje takze ochrone dla wyrobdéw spirytusowych i win oraz innych niz alkohole europejskich

oznaczen geograficznych. Lista produktéw wpisanych na liste moze by¢ rozszerzana w przysztosci.

5.2 Formalnosci eksportowe

Przy eksporcie z Unii Europejskiej konieczne jest uzyskanie numeru rejestracji i identyfikacji
przedsiebiorcéw, tzw. EORI. Jest to numer identyfikacyjny wazny w catej UE, wymagany przy
celnych zgtoszeniach wywozowych.

Przy przywozie produktu koniecznym jest upewnienie, jakie podatki i dodatkowe cta nalezy uiscié.
Odwied?Z strone www.canada.ca oraz www.trade.ec.europa.eu, celem uzyskania szczegdétowych
informacji w tym zakresie.

Wywédz okreslonych towardw lub wywdz produktu do okreslonego kraju przeznaczenia moze by¢
zakazany lub ograniczony. Moze zdarzy¢ sie tak, ze wymagana bedzie licencja badz zezwolenie.
Sprawdz TARIC (Zintegrowana Taryfa Wspdlnot Europejskich), by upewnic sie czy s one konieczne
w twoim przypadku. Produkty podlegajgce ograniczeniom lub zakazom to m.in. mieso i rosliny,

gatunki zagrozone, niebezpieczne chemikalia, leki, itd.
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« By uzyska¢ odpowiedni certyfikat dla swojego produktu, sprawdz:
« jakie s3 wymogi certyfikacji dla twojego produktu na rynku kanadyjskim,
o ktére Swiadectwa sg akceptowane przez wtasciwe organy,
« czy badanie moze zostac przeprowadzone przez akredytowane laboratorium lub instytucje
w Unii Europejskiej,
« czy certyfikacja musi zosta¢ przeprowadzona w kraju przeznaczenia.

« Kraje pozaeuropejskie czesto posiadajg szczegétowe wymogi dotyczgce pakowania i etykietowania
produktéw. Mogg one by¢ obowigzkowe lub dobrowolne. Niniejszg kwestie reguluje w Kanadzie
ustawa Consumer Packaging and Labelling Act.

« Dokumenty konieczne do przygotowania dla organdéw celnych:

« Elektroniczne zgtoszenie wywozowe w polskim urzedzie celnym,
« Faktura i dokumenty przewozowe oraz wykaz opakowan,

. Ewidencja VAT i wywozowa,

. Swiadectwa lub licencje,

« Zgtoszenie celne mozna ztozy¢ samodzielnie lub poprzez ustugodawce funkcjonujgcego jako
przedstawiciel celny. W przypadku zatrudnienia firmy spedycyjnej lub posrednika celnego mogg
oni dziata¢ w imieniu eksportera.

« Zgtoszenie wywozowe nalezy ztozy¢ przed faktycznym momentem opuszczenia przez towary Unii
Europejskiej.

« Nalezy takze przygotowaé dokumenty do odprawy celnej przywozowej, sg to m.in.:

« Faktura handlowa (wraz ze szczegdétowymi wymogami dotyczgcymi jej formy i tresci),

« Wykaz opakowan,

« Pozwolenia na przywdz (automatyczne lub nieautomatyczne) dla niektérych towaréw,

. Swiadectwa pokazujace, ze produkt jest zgodny z obowigzkowymi przepisami dotyczgcymi
produktow, takimi jak wymogi dotyczgce zdrowia i bezpieczenstwa, etykietowanie
i pakowanie,

. Dowod preferencyjnego pochodzenia (tj. EUR.1, EUR-MED, deklaracja pochodzenia lub
oswiadczenie o pochodzeniu), pod warunkiem ze miedzy UE a krajem przeznaczenia
obowigzuje preferencyjna umowa handlowa, a PanAstwa produkty spetniajg

odpowiednie reguty pochodzenia,

. Swiadectwo pochodzenia potwierdzajace niepreferencyjne pochodzenie produktu:
o Swiadectwo (niepreferencyjnego) pochodzenia moze byé wymagane w przypadku
ograniczen przywozowych w odniesieniu do (niektérych) produktéw z okreslonych

krajow, stosowania $rodkdw ochrony handlu lub monitorowania specjalnego
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przywozu. Jednakze importer moze rowniez wystgpic o takie Swiadectwo do swoich
celow.

o Swiadectwa pochodzenia s zazwyczaj wydawane przez lokalng izbe handlowa.
W niektérych krajach odpowiedzialnos¢ ta moze zostaé powierzona réwniez

ministerstwom lub organom celnym.

Po wiecej informacji, sprawdz unijng strone Access2Markets.

5.3 Bariery wejscia na rynek kanadyjski

Do kluczowych barier w kontekscie rynku kanadyjskiego mozna zaliczy¢:

duze odlegtosci oraz specyfike poszczegdlnych prowingji i terytoriow,

trudnosci zwigzane z wprowadzeniem wyrobu do duzych sieci dystrybucyjnych, ktére wynikaja
m.in. z przywigzania Kanadyjczykéw do konkretnych marek,

funkcjonowanie monopoli panstwowych i prywatnych (np. w kontekscie sprzedazy napojéw
alkoholowych),

inne niz w UE wymogi dotyczace etykietowania i opakowania towaréw,

zamkniecie rynku na import drobiu, produktéw drobiowych, wotowiny z Polski,

kontyngenty importowe na niektére towary rolno-spozywcze (nabiat, kukurydza cukrowa,
pszenica zwyczajna),

regulacje techniczne i sanitarne, w tym réznice w standardach produktéw zywnosciowych,
wyzsze niz w UE koszty reklamy i wprowadzenia na rynek nowego produktu, a takze koszty obstugi
prawnej,

niedostateczna rozpoznawalnos$é polskich przedsiebiorstw i towaréw.
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6. Narzedzia pomocne w ekspansji zagranicznej

Access2Markets

Jest bezptatng bazg administrowang przez Dyrekcje Generalng ds. Handlu Komisji Europejskiej, ktéra ma
wspomagaé MSP w wejéciu na nowe rynki. Portal zawiera informacje dotyczace warunkéw dostepu do
panstw UE oraz pozaunijnych. Baza jest prowadzona w jezyku angielskim, jednak cze$é tresci jest
ttumaczona na pozostate jezyki narodowe. Zaletg portalu jest jego intuicyjnos¢ i fatwosc¢ obstugi.
Do kluczowych funkcjonalno$ci portalu naleza:

« ROSA (Rules of Origin Self-Assessment) - narzedzie do samodzielnej weryfikacji regut pochodzenia,
ktore pozwala wstepnie ocenic¢ czy moj produkt moze zakwalifikowac sie na preferencyjng stawke
np. w oparciu o CETA. Raport ma charakter poglagdowy, natomiast wigzgce informacje mozna
uzyska¢ wytgcznie we witasciwych organach administracyjnych uprawnionych do wydawania
interpretacji (tj. Izba Celna w zakresie informacji taryfowych oraz o pochodzeniu oraz Krajowa
Informacja Podatkowa w zakresie przepiséw prawa podatkowego);

« wyszukiwarka kodéw celnych HS i stawek celnych dla konkretnego towaru;

« informacje o barierach w handlu z poszczegélnymi panstwami;

« informacje o procedurach i formalnosciach eksportowych/importowych oraz podatkach
wystepujgcych w poszczegdlnych krajach;

« wzory dokumentéw (np. listy przewozowe, certyfikaty),

« dane statystyczne, ktére mozna pobrac w postaci pliku do samodzielnej edycji.
Link do portalu znajdziesz TUTAJ
Access2Procurement
Bezptatna baza stuzy do informowania firm o warunkach dostepu do zamdwien publicznych zaréwno

w panistwach UE oraz pozaunijnych. W bazie sg juz dostepne informacje dla Kanady.

Link do portalu znajdziesz TUTAJ
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https://webgate.ec.europa.eu/procurement/

Portal Promocji Eksportu Trade.gov.pl

Celem portalu jest zapewnienie w jednym miejscu kompleksowych informacji dla eksporteréw

i inwestoréw o warunkach eksportu oraz prowadzenia dziatalnos$ci gospodarczej w kraju i za granicg, jak

rowniez o dostepnych instrumentach wsparcia. Baza jest bezptatna i dostepna w jezyku polskim. W 2022

r. Portal Promocji Eksportu zostanie uruchomiony w nowej odstonie i z nowymi funkcjonalnosciami, wsréd

ktorych znajda sie:

pogtebione informacje o rynkach, a dla kluczowych kierunkéw eksportu dodatkowo prognozy
w horyzoncie 5 lat,

specjalistyczne analizy i artykuty o tematyce handlowej dla oséb poczatkujgcych, jak
i doswiadczonych eksporterdow,

analizy branzowe (przyktady branz: ,,Meble iich czesci”, ,Szkto i ceramika”, ,Budowa i wykoniczenie
budowli”,

informacje o wydarzeniach targowych i wystawienniczych, konferencjach, spotkaniach
branzowych, seminariach, webinariach,

wirtualna wizytéwka, ktérg moze utworzyé kazda firma. Wizytowka utatwi pozyskanie nowych

kontraktow i zapewni wiekszg personalizacje portalu.

Link do portalu znajdziesz TUTAJ
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https://www.trade.gov.pl/

/. Przydatne strony internetowe

o CETA —tres¢ umowy wraz z komentarzem znajdziesz TUTAJ

« Portal Komisji Europejskiej z materiatami na temat CETA znajdziesz TUTAJ

« Informacje o CETA na stronie Ministerstwa Rozwoju i Technologii znajdziesz TUTAJ

« Informacje o CETA na stronie Enterprise Europe Network Canada znajdziesz TUTAJ

« Baza kanadyjskich importeréw - Canadian Importers Database znajdziesz TUTAJ

« Baza danych firm kanadyjskich - Directories of Canadian companies znajdziesz TUTAJ

« Praktyczne informacje na temat inwestowania w Kanadzie znajdziesz TUTAJ
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o%09https:/ec.europa.eu/trade/policy/in-focus/ceta/ceta-chapter-by-chapter/index_pl.html
https://ec.europa.eu/trade/policy/in-focus/ceta/
https://www.gov.pl/web/rozwoj-technologia/wspolpraca-z-kanada
https://een-canada.ca/resources/
https://www.ic.gc.ca/app/scr/ic/sbms/cid/importingCountryResults.html?dy=2019&countryCode=277
https://www.canada.ca/en/services/business/research/directoriescanadiancompanies.html
http://www.investcanada.ca/

Polska Agencja Inwestycji i Handlu

Polska Agencja Inwestycji i Handlu (PAIH) jest instytucjg doradczg wchodzgcg w sktad Grupy Polskiego

Funduszu Rozwoju (PFR), punktem pierwszego kontaktu dla eksporteréw oraz inwestoréw.

Misja PAIH jest zwiekszenie naptywu bezposrednich inwestycji zagranicznych do kraju oraz zasiegu

i dynamiki umiedzynarodowienia polskich przedsiebiorstw.

Agencja dziata zaréwno w Polsce, jak i poprzez Zagraniczne Biura Handlowe (ZBH). Oferuje szybki dostep
do kompleksowej informacji dotyczacej otoczenia gospodarczo-prawnego Panstwa projektéow
biznesowych. Pomaga réwniez w pokonywaniu procedur administracyjnych dotyczgacych konkretnych
przedsiewzieé, opracowaniu rozwigzan prawnych, znalezieniu odpowiedniej lokalizacji oraz wiarygodnych
partnerow i dostawcow. Zapewnia réwniez dostep do instrumentéw finansowych, w tym ubezpieczen

oferowanych przez instytucje zrzeszone w Grupie Polskiego Funduszu Rozwoju.

PAIH na sSwiecie...




ZASTRZEZENIE

Powyzszy materiat jest chroniony prawami autorskimi, ktére przystugujg Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu S.A. (,,PAIH”)
i mozna go wykorzystywac¢ w sposéb dozwolony przez przepisy ustawy z dnia 4 lutego 1994 r. o prawie autorskim i prawach
pokrewnych (tj. Dz. U. z 2019, poz. 1231), ale jedynie w celach niekomercyjnych (tj. na uzytek wtasny). Nie jest dozwolone
komercyjne wykorzystanie przekazywanych tresci. Ponadto, materiat ten mozna wykorzystac, jezeli przepisy lub zgoda
uprawnionego zaktadajg, ze wykorzystanie w celach niekomercyjnych nie wymaga pozwolenia ze strony uprawnionego. Dla
innych sposobdow wykorzystania materiatu niezbedne jest uzyskanie pozwolenia od uprawnionego z tytutu autorskich praw
majgtkowych. PAIH nie ponosi odpowiedzialnosci z tytutu jakiejkolwiek szkody bezposredniej lub posredniej jakiegokolwiek
rodzaju, w tym szkody za utrate zyskdw, wyniktej z catkowitego lub czesciowego wykorzystania informacji udostepnionych
przez PAIH w niniejszym materiale. W zwigzku z tym, kazdy odbiorca tych informacji powinien sprawdzi¢ przydatnos¢
i poprawnos¢ wyzej wymienionych informacji zgodnie z ich przeznaczeniem i korzysta¢ z tych informacji na wtasng
odpowiedzialnos¢. PAIH oraz jej pracownicy nie ponoszg w zadnym wypadku odpowiedzialnosci za jakgkolwiek decyzje lub
dziatanie podjete w oparciu o wyzej wymienione informacje, ani za jakiekolwiek konsekwencje wynikajace z decyzji podjetych

w oparciu o te informacje.



Polska Agencja Inwestycji i Handlu S.A.
ul. Krucza 50
00-025 Warszawa

NIP: 526-030-01-67
KRS: 0000109815

Kontakt:
Serwis PATH24: +48 22 334 99 55
Kontakt PATH24: paih24(@paih.gov.pl
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https://www.paih.gov.pl/pl
https://twitter.com/PAIH_pl
https://www.linkedin.com/company/polish-investment-and-trade-agency/
https://www.facebook.com/PAIH.gov/
https://www.youtube.com/user/polandinvest/videos

