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Nowy model wsparcia przedsiębiorców 
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Nowa struktura

Polska Agencja Inwestycji i Handlu

Promocja polskiej 

gospodarki i rozwój 
eksportu

Wsparcie ekspansji 

zagranicznej polskich 

przedsięďiorstw

Inwestycje zagraniczne w 

Polsce

Koŵpleksowe usługi doradĐze, proŵoĐyjŶe i iŶforŵaĐyjŶe w Ŷowej orgaŶizaĐji

Zagraniczne Biura Handlowe
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SkrojoŶe Ŷa ŵiarę doradztwo lokalizaĐyjŶe dla iŶwestorów Wsparcie inwestycji

WsparĐie dla polskiĐh firŵ zaiŶteresowaŶyĐh ekspaŶsją 
ŵiędzyŶarodową  – eksport i inwestycje

GO Global!

Finansowanie i ubezpieczenie transakcji w jednym miejscu –Produkty z grupy PFR

Promocja polskiej gospodarki i marki Made in Poland Promocja

DoĐelowo ϳϬ ďiur oďsługująĐyĐh haŶdel i iŶwestyĐjeSieć ZagraŶiĐzŶyĐh Biur 
Handlowych

PAIH – wsparcie w „jednym okienku”
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Wsparcie polskich eksporterów

Faza nr 2 – Finansowanie:

– Instrumenty grupy PFR

Dedykowany Opiekun

Faza nr 3 – implementacja:

– Przygotowanie case

– Wsparcie ZBH w lokalizacji

– Co-working

Faza nr 1 - strategia:

– WejśĐie Ŷa ryŶek
– Market intelligence

– Weryfikacja lokalizacji

Faza nr 4 – after care:

– PogłęďiaŶie relaĐji
– Market feedback

– Public relations
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ZałożeŶia

Projekt: Polskie mosty technologiczne  

̴ dedykowany system wsparcia dla innowacyjnych MŚP

̴ wysokiej jakośĐi doradztwo i konsultacje– budowanie kompetencji i

wiedzy

̴ 20 ryŶków światowyĐh: USA, Meksyk, Wietnam, Iran, Chiny, Japonia,

Kanada, etc.

̴ wsparcie ŵeŶtorów i ekspertów rynkowych

̴ seminaria– boot campy – akceleracja – wejśĐie na rynek
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ZBH DziałająĐe ZBH planowane na 2018 

Zagraniczne Biura Handlowe w 2018
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Spotkania b2b 

Promocja gospodarki

ZarządzaŶie projektaŵi

„OtwieraŶie” ryŶków 
zagranicznych

Business networking

Strategia wejśĐia 

Business intelligence

Co-working w 

wybranych 

lokalizacjach

NajważŶiejsze zadaŶia
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Kanada

POWIERZCHNIA: 9 984 670 km2

LICZBA LUDNOŚCI: 36.5 mln

BEZROBOCIE: 5,9%

WALUTA: Dolar kanadyjski (CAD)

PKB: 1 552 mld USD

PKB PER CAPITA: 43 332 USD

DYNAMIKA PKB: 1,2%

CZŁONKOSTWO: G-20, G-7, ONZ,  NAFTA, NATO, OECD

• KaŶada jest ŶajszyďĐiej rosŶąĐą gospodarką G-7, PKB w 2017 

roku wzrosło o ϯ,Ϭ%. GłówŶyŵi ŵotoraŵi wzrostu 
gospodarĐzego KaŶady są eksport i koŶsuŵpĐja, ale wzrosły 
także iŶwestyĐje ďizŶesu i wydatki rządu

• Kanada gospodarczo stawia przede wszystkim na rolnictwo, 

gospodarkę leśŶą oraz przeŵysł Ŷaftowy. Jest także jedŶyŵ z 
ŶajwiększyĐh eksporterów eŶergii elektryĐzŶej na świeĐie

• W Điągu ŶajďliższyĐh ϯ lat KaŶada przyjŵie prawie ŵilioŶ 
iŵigraŶtów aďy zapoďieĐ starzeŶiu się społeĐzeństwa oraz 
przyĐzyŶić do rozwoju gospodarĐzego kraju
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CETA

Kompleksowa umowa gospodarczo-handlowa CETA weszła tyŵĐzasowo w żyĐie Ϯϭ wrześŶia ϮϬϭϳ r.  - większość jej postaŶowień już oďowiązuje!

• PrefereŶĐyjŶe waruŶki dostępu do ryŶku KaŶady dla polskiĐh towarów
Uŵowa zŶosi około ϵϴ% Đeł iŵportowyĐh ŵiędzy UE a KaŶadą.
Przykłady śr. zŶiesieŶia Đeł w eksporĐie do KaŶady:
- wyroďy Đzekoladowe i pieĐzywo ĐukierŶiĐze: ďyło do ϭϱ% - DZIŚ jest 0%

- produkty ĐheŵiĐzŶe:  ďyło do ϲ,ϱ% - DZIŚ 0%

- odzież i tekstylia: ďyło do ϭϲ% - DZIŚ 0%

- ŵaszyŶy i sprzęt elektryĐzŶy: ďyło do ϵ,ϱ% - DZIŚ 0% 

- ĐzęśĐi saŵoĐhodowe: ďyło do ϴ,ϱ% - DZIŚ 0%

• UłatwieŶia w prowadzeŶiu działalŶośĐi gospodarĐzej (np. przyspieszenie procedur uzyskiwania prawa do eksportu na rynek kanadyjski –
szybka i prosta rejestracja w systemie REX 

• ZaĐieśŶieŶie współpraĐy i wyŵiaŶy iŶforŵaĐji ws. utrudŶień związaŶyĐh z ďezpieĐzeństweŵ produktów, sposoďów testowaŶia produktów, 
kwestiaĐh staŶdaryzaĐji Đzy koordyŶowaŶia akĐji iŶforŵaĐyjŶyĐh dla koŶsuŵeŶtów związaŶyĐh Ŷp. z wyĐofywaŶieŵ produktów z ryŶku  w 
przyszłośĐi. 

• Otwarty dostęp do świadĐzeŶia usług Ŷa ryŶku kaŶadyjskiŵ ;Ŷp. ułatwieŶia w przeŵieszaŶiu praĐowŶików dzięki ŵ.iŶ. usprawŶieŶiu 
procesu wzajemnego uznawania kwalifikacji zawodowych)

• IstotŶe zwiększeŶie dostępu do kaŶadyjskiego ryŶku zaŵówień puďliĐzŶyĐh, w szĐzególŶośĐi Ŷa pozioŵie poŶiżej federalŶego, a zwłaszĐza 
poszĐzególŶyĐh prowiŶĐji i ŵiast

• OĐhroŶa europejskiĐh iŶŶowaĐji, artystów i produktów tradyĐyjŶyĐh
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CETA

• SzaĐuje się, że CETA pozwoli zaoszĐzędzić europejskiŵ eksporteroŵ około ϰϳϬ ŵiliardów euro roĐzŶie.
• Jest to pierwsza tego typu uŵowa zawarta ŵiędzy Europą a iŶŶą potęgą gospodarĐzą.
• OĐzekuje się, że porozuŵieŶie przyĐzyŶi się do rozwoju gospodarki UE o ϭϮ ŵiliardów euro.
• AtrakĐyjŶość ryŶku kaŶadyjskiego rośŶie w oďeĐŶyĐh ĐzasaĐh, kiedy wojŶy haŶdlowe prowadzą StaŶy ZjedŶoĐzoŶe. Przez 

uŵowy CETA i NAFTA polsĐy przedsięďiorĐy ŵogą wĐhodzić Ŷa aŵerykański ryŶek - polski towar po przetworzeniu w 

KaŶadzie, ŵoże jeĐhać ďez Đła do USA.

GłówŶe korzyśĐi dla Twojego ďizŶesu

• Poprzez wyeliŵiŶowaŶie opłat ĐelŶyĐh uŵowa uŵożliwia europejskiŵ przedsięďiorstwoŵ taŶi haŶdel z KaŶadą, a tyŵ 
saŵyŵ daje kaŶadyjskiŵ przedsięďiorĐoŵ ŵożliwość haŶdlu w Europie.

• Uŵowa ozŶaĐza rówŶież szaŶsę uzyskaŶia ŶowyĐh partŶerów haŶdlowyĐh, iŶwestyĐji, a także łatwiejszy dostęp do 
ŵateriałów i ĐzęśĐi potrzeďŶyĐh do produkĐji TwoiĐh towarów oraz wiele więĐej.

• Dowiedz się więĐej o tyĐh i wielu iŶŶyĐh korzyśĐiaĐh na stronie internetowej Komisji Europejskiej: www.ec.europa.eu

http://www.ec.europa.eu/
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Kanada: Sektory wysokiej szansy

Sektor IT/ICT

• JedeŶ z ŶajszyďĐiej rozwijająĐyĐh się 
sektorów kaŶadyjskiej gospodarki, 4,4% 
PKB (73 mln$) w 2016 r.

• KaŶada jest ϯ Ŷa świeĐie po USA i 
Japonii producentem gier 
komputerowych

• Kanadyjski sektor IT / ICT przeznacza 
ŶajwięĐej prywatŶyĐh środków Ŷa 
działalŶość ďadawĐzo-rozwojową (R&D), 
w ϮϬϭϲ r. wydatki te wyŶiosły ϱ,ϱ ŵld 
CAD

• Wysokiŵ pozioŵ iŶŶowaĐyjŶośĐi – na 
ok. ϳ tys. kaŶadyjskiĐh startupów duża 
Đzęść przypada Ŷa ďraŶżę IT / ICT; w 
KaŶadzie działają dwa klastry IT / ICT 
(Silicon Valley North w Ottawie oraz 
Toronto Waterloo Corridor pod Toronto), 
które oďok KaliforŶii są uzŶawaŶe za 
główŶe ĐeŶtra przeŵysłu IT /ICT w 
Ameryce PółŶoĐŶej

Sektor ďudowlaŶy i wyposażeŶia 
wŶętrz

• Sektor budowlany Kanady to 7,0% 

kanadyjskiego PKB w ϮϬϭϳ r. i zatrudŶiał 
około ϭ,ϱ ŵlŶ osóď – Đo ozŶaĐza, że 
ďudowŶiĐtwo to piąty pod względeŵ 
wielkośĐi praĐodawĐa w KaŶadzie

• CETA – zerowe stawki ĐelŶe Ŷa ŵateriały 
budowlane; 

• CETA – dostęp do ryŶku kaŶadyjskiĐh 
zaŵówień puďliĐzŶyĐh z sektora 
budowlanego

• Duże i rosŶąĐe zapotrzeďowaŶie Ŷa 
ŵateriały ďudowlaŶe - szanse dla 
polskiĐh produĐeŶtów pokryć 
daĐhowyĐh, podłóg drewŶiaŶyĐh, płytek 
ĐeraŵiĐzŶyĐh, okieŶ i drzwi, a także 
ŵeďli i akĐesoriów ŵeďlowyĐh

Sektor rolno-spożywĐzy

• Uŵowa CETA eliŵiŶuje Đła Ŷa ϵϬ,ϵ% 
towarów rolŶyĐh, a po zakońĐzeŶiu okresu 
przejśĐiowego ;ϳ latͿ Ŷa ϵϭ,ϳ% - większość 
produktów już teraz posiada zerową stawkę 
ĐelŶą
Przykładowe średŶie zŶiesieŶie Đeł w 
eksporcie z UE do Kanady: 

- Chleď, Điastka, herďatŶiki: ďyło do ϭϱ% -
DZIŚ  Ϭ%Ϳ
- Czekolada ;ďyło ϲ% - DZIŚ Ϭ%Ϳ
- Cukierki ;ďyło ϵ.ϱ% - DZIŚ Ϭ%Ϳ
- Sok jaďłkowy ;ďyło ϴ,ϱ% - DZIŚ Ϭ%Ϳ
- Soki owoĐowe ;ďyło do ϭϭ% - DZIŚ Ϭ%Ϳ
- Wódka podlega Đłu speĐyfiĐzŶeŵu w 
wysokośĐi ϭϮ,Ϯϴ ĐeŶta CAD za litr Đzystego 
alkoholu

• CETA daje szanse na otwarcie kanadyjskiego 

rynku dla polskiego drobiu oraz stopniowo 

zwiększa koŶtyŶgeŶty Ŷa iŵport sera
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Dziękuję za uwagę

Adam Normark

ZastępĐa Dyrektora

Polska Agencja Inwestycji i Handlu
Grupa PFR

tel.: 22 334 98 27
e-mail: adam.normark@paih.gov.pl
www.paih.gov.pl

http://www.paih.gov.pl/

