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Obszary prezentacji

1. Szanse dla polskiej ekspansji dzięki EXPO 2020 w Dubaju

2. Procedury rejestracji w eSourcing Portal

3. Usługi ZBH w Dubaju

4. Dane Makroekonomiczne

5. Strategiczne Obszary Rozwoju

6. Ekspansja PL biznesu

7. SWOT ZEA



3

Szanse dla polskich MŚP

EXPO 2020 w Dubaju

• Równe szanse dostępu do rynku

• Budowa strategii ekspansji zagranicznej: ZEA ➔ Półwysep Arabski

• Referencje na przyszłość ➔ rynek lokalny + region + FIFA World Cup 2022

Platformy na EXPO 2020 Dubai (www.expo2020dubai.com)

• Expo Live: granty dla osób fizycznych i start-up’ów

• eSourcing Procurement Portal: elektroniczna platforma przetargowa
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Czym jest?

EXPO Live

• 4 priorytety: Innowacja + Partnerstwo + Zaangażowanie + Efekty
• Grant wysokości USD 100.000
• 2 rundy w roku: styczeń + czerwiec
• Connecting Minds Creating the Future ➔ (Opportunities – Mobility – Susutainability)

• Szanse = Uwalnianie potencjału wśród osób i społeczeństwa dla lepszego jutra:
Edukacja  |  Zatrudnienie  |  Nowy przemysł  |  Finanse  |  Ład w zarządzaniu

• Mobilność = Lepsze rozwiązania przemieszczania ludzi, przedmiotów i pomysłów:
Transport  |  Podróże  |  Mobilność Osobista  |  Logistyka  |  Łączność cyfrowa

• Odpowiedzialny Rozwój = poszanowanie i równowaga w obcowaniu z Ziemią:
Ekosystemy i biodywersyfikacja  |  Zasoby  |  Odpowiedzialne miasta siedliska  |
Zmiany klimatyczne  |  „Zielony” rozwój

Konkurs innowacyjności wspierający pomysły i rozwiązania
zgłoszone przez osoby fizyczne, start-up’y i małe organizacje.
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Czym jest?

EXPO 2020 eSourcing Portal

• Podział na CAPEX i OPEX |  3200 zamówień ➔ 56% dla MŚP

• Maj 2018: 21K dostawców z 140 krajów |  58 z PL

• Zarejestrować się może „każdy”  |  rejestracja bezpłatna

• Informacje o nowych przetargach ➔ notyfikacje wg kategorii

• 2 poziomy rejestracji: Quick Registration  |  Full Registration

• RFI = Request for Interest (dostawcy muszą potwierdzić zainteresowanie)

• Platforma B2B: katalogi produktów / usług do wartości 1 mln AED

Elektroniczna platforma przetargowa obsługująca
zamówienia publiczne na skalę międzynarodową.

.
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EXPO 2020 eSourcing Portal

• CAPEX ➔ Infrastruktura ➔ 6 mld AED  ➔ 50% przedpłata

• OPEX ➔ Część obszarów taktycznych ➔ Duży budżet ➔ 25% przedpłata

• „Duzi” są zachęcani do współpracy z MŚP

• Wszystkie zamówienia procedowane formalnie via eSourcing ( > 1 mln AED )

• One-stop-shop dla rejestracji zagranicznych firm

• Full registration: wymagane dokumenty, sprawozdania finansowe, techniczne, NDA

• Wymagania techniczne będą zależały od zamówień
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EXPO 2020 eSourcing Portal
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Nawigacja

EXPO 2020 eSourcing Portal

www.expo2020dubai.com  ➔ PROCUREMENT

esource.expo2020dubai.ae

Supplier, SME and 
Individual Help Guides

Supplier, SME, 
Individual Registration

https://esource.expo2020dubai.ae/esop/uae-e20-host/public/web/supplier-help.jst
https://esource.expo2020dubai.ae/esop/guest/go/public/registration?country=AE&customGuest=
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Rejestracja

EXPO 2020 eSourcing Portal

I II III IV
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Rejestracja

EXPO 2020 eSourcing Portal
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Rejestracja

EXPO 2020 eSourcing Portal
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Rejestracja

EXPO 2020 eSourcing Portal
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Rejestracja

EXPO 2020 eSourcing Portal
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Rejestracja

EXPO 2020 eSourcing Portal
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Panel użytkownika

EXPO 2020 eSourcing Portal
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Zagraniczne Biuro Handlowe w Dubaju
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Zadania i usługi

Zagraniczne Biuro Handlowe w Dubaju

• Promocja PL dostawców i PL produktów/marek
• Zmniejszenie ryzyka działalności za granicą
• Targi / wystawy handlowe (PP BRAND + niezależne)
• Przekazywanie danych teleadresowych i wsparcie kontaktów B2B
• Porady dot. rynku i przepisów
• Udostępniamy infrastrukturę biurową (cowork / salka)
• Ocena wiarygodności kontrahenta
• Poradnik biznesowy o rynku ZEA
• Trade Portal: uae.trade.gov.pl

• Pozyskiwanie zagranicznych inwestorów do PL

• Przekonanie do PL

• Przekazanie do DIZ w PAIH
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Dane makroekonomiczne ZEA

• LUDNOŚĆ: 10,4 mln: liczba emiratczyków (obywateli) to ok. 10% społeczeństwa

• PKB CAŁKOWITE: 411,83 mld USD: rośnie w tempie 4,9% r/r

• PKB PER CAPITA: 39,48 tys USD

• INDEKS DOING BUSINESS: pozycja 21 (wg World Bank "Ease of Doing Business")

• WALUTA: Dirham (AED), sztywny kurs wobec USD (ok. 3.66)

• WYMIANA HANDLOWA Z POLSKĄ: ok. 800 mln USD
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Strategiczne Obszary Rozwoju ZEA

• INFRASTRUKTURA / BUDOWNICTWO

• IT / ICT / SMART... / AI

• TURYSTYKA / USŁUGI MEDYCZNE

• FINANSE / BANKOWOŚĆ

• STOCZNIE I PRZEMYSŁ MORSKI

• TRANSPORT: MOBILNOŚĆ / LOTNICTWO

• HANDEL MIĘDZYNARODOWY

• ŹRÓDŁA ODNAWIALNEJ ENERGII

• INNOWACYJNE TECHNOLOGIE

• OCHRONA ŚRODOWISKA / RECYKLING
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Ekspansja polskiego biznesu do ZEA

• TARGI BRANŻOWE

• ZNAJOMOŚĆ RYNKU

• STRATEGIA EKSPANSJI (3-LETNI PLAN)

• KONKURENCYJNOŚĆ OFERTY

• WSPÓŁPRACA Z ZBH

• DZIAŁANIA W SYMBIOZIE NARODOWEJ

• KOMPLEKSOWE ROZWIĄZANIA

• REFERENCJE REALIZACJI
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Rejsowe bezpośrednie połączenia (ok. 6h)

Połączenia lotnicze PL - ZEA

Połączenia międzynarodowe

Połączenia bezpośrednie

WARSZAWA

SZCZECIN

BYDGOSZCZ

ŁÓDŹ

RZESZÓW

WROCŁAW

KATOWICE

KRAKÓW

GDAŃSK

POZNAŃ

LUBLIN

MODLIN

0.5 m

2.9 m

0.4 m

0.6 m
5 m

0.2 m

3.2 m

2.4 m

1.7 m

0.3 m

4 m

12.8 m

Source: Civil Aviation Authority, statistics 2016, http://www.flightconnections.com/



22

Analiza SWOT

Ekspansja na ZEA

SILNE STRONY SŁABE STRONY

SZANSE ZAGROŻENIA
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Analiza SWOT – Silne strony

Ekspansja na ZEA

• BEZPIECZEŃSTWO

• ROZWÓJ GOSPODARKI / RYNKÓW

• WALKA Z KORUPCJĄ

• JASNE PRZEPISY I SZYBKA EGZEKUCJA

• STABILNA WALUTA (AED ➔ USD)

• INFRASTRUKTURA

• ŁATWY DOSTĘP DO OUTSOURCINGU

• RUCH BEZWIZOWY
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Analiza SWOT – Słabe strony

Ekspansja na ZEA

• WYSOKIE KOSZTY POCZĄTKOWE

• SPEKULACJE (BAŃKA)

• BARIERY WSPÓŁPRACY Z BANKAMI

• TRUDNY DOSTĘP DO KAPITAŁU LOKALNEGO

• NIEUREGULOWANE OBSZARY

• MAŁA POPULACJA / WIELE NISZ

• SŁABA ROZPOZNAWALNOŚĆ POLSKI
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Analiza SWOT – Szanse

Ekspansja na ZEA

• CYKLICZNE TARGI BRAŻNOWE

• EFEKTY GLOBALIZACJI

• RE-EKSPORT (70% IMPORTU)

• TEMPO ROZWOJU KRAJU

• DUŻY POPYT NA SPECJALISTÓW

• ROZWÓJ OUTSOURCINGU

• EXPO 2020
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Analiza SWOT – Zagrożenia

Ekspansja na ZEA

• NAGŁE DECYZJE / LEGISLACJE

• SKUTKI SPEKULACJI

• ŚWIATOWA / LOKALNA KONKURENCJA

• LOTNOŚĆ / BANKRUCTWO
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Zapobieganie kłopotom

• SŁABA ZNAJOMOŚĆ RYNKU (vs. UE)

• BRAK DYNAMIKI

• WYBÓR ZŁEGO PRZEDSTAWICIELA

• OZNAKOWANIE TOWARU

• BRAK CERTYFIKATÓW, ŚWIADECTW (Halal, Emirates Quality Mark)

• SŁABE UMOWY WSPÓŁPRACY

• EGZEKWOWANIE NALEŻNOŚCI

• DBAŁOŚĆ O WIZERUNEK/REPUTACJĘ

• „ROZMAWIAŁ ZE MNĄ SZEJK” ☺
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EXPO TEAM Warszawa: 

Monika Dyląg-Sajór, Koordynator Zespołu EXPO 2020 Dubai

e-mail: monika.dylag@paih.gov.pl

Marta Zielińska, Koordynator współpracy z regionami, Zespół EXPO 2020 Dubai

e-mail: marta.zielinska@paih.gov.pl

Marcin Olejnik, Budżet oraz zamówienia publiczne, Zespół EXPO 2020 Dubai

tel.: +48 22 334 98 55

e-mail: marcin.olejnik@paih.gov.pl

tel.: +48 22 334 98 55

Zapraszamy do współpracy!

www.paih.gov.pl 
uae.trade.gov.pl

EXPO TEAM Dubaj [ZBH Dubaj]: 

Moneer Faour, Kierownik biura

e-mail: moneer.faour@paih.gov.pl

tel.: +971 48 868 455

mailto:monika.dylag@paih.gov.pl
mailto:marcin.olejnik@paih.gov.pl
mailto:moneer.faour@paih.gov.pl

