
 

Cztery klastry 

Z roku Ŷa rok ChiŶy uŵaĐŶiają się w ŵiędzyŶarodowyŵ haŶdlu meblami. W Điągu ostatŶiĐh ϭϱ lat 
ďraŶża rosła dynamicznie, a zyski produĐeŶtów ŵeďlowyĐh z Państwa Środka zwiększyły się z 32,7 mld 

juaŶów do ϳϴϳ,ϯ ŵld juaŶów. OďeĐŶie ChiŶy są Ŷajwiększyŵ eksportereŵ ŵeďli Ŷa świeĐie, ale też 
Ŷajwiększyŵ ryŶkieŵ koŶsuŵeŶĐkiŵ tego segŵeŶt gospodarki.  

Na Đhińskiŵ ryŶku funkcjonuje poŶad ϲϬ tys. firŵ ŵeďlowyĐh, jedŶak żadŶa z ŶiĐh Ŷie wytworzyła 
doŵiŶująĐej marki. Dodatkowo, koncentracja sektora jest na bardzo niskim poziomie. Podobnie jak w 

Polsce, braŶża Đharakteryzuje się dużyŵ rozproszeŶieŵ, z doŵiŶaĐją czterech klastrów: Pearl River 

Delta, Yangtze River Delta, Bohai Sea Delta Furniture Industrial Zone oraz Central Furniture Industrial 

Zone. 

Globalna konkurencja  

AŶaliza Đhińskiego ryŶku ŵeďlowego pokazuje, że w Điągu ŶajďliższyĐh pięĐiu lat Ŷastąpi 
nasycenie sektora zagraŶiĐzŶyŵ kapitałeŵ. Firŵy z Đałego świata prowadzą działalŶość Ŷad 
Żółtą Rzeką nie tylko jako eksporterzy, ale rówŶież iŶwestorzy. Budują fabryki meblowe - 

główŶie w ChiŶaĐh koŶtyŶeŶtalŶyĐh - w Đelu ĐięĐia kosztów realizaĐji zaŵówień.  SzaĐuje się, 
że oďeĐŶie Ŷa ryŶku Państwa Środka działa ďlisko ϮϬϬ produĐeŶtów ŵeďlowyĐh zza graŶiĐy. 
ReprezeŶtują oŶi przede wszystkim kraje Unii Europejskiej, takie, jak: Wielka Brytania, Francja, 

HiszpaŶia Đzy WłoĐhy. Wśród liderów eksportu do ChiŶ są rówŶież StaŶy ZjedŶoĐzoŶe.  

 



 

 

 

Jak sprzedawać ŵeďle do ChiŶ? 

 

Zdaniem ekspertów, są trzy doŵiŶująĐe ŵetody wejśĐia Ŷa Đhiński ryŶek ŵeďlowy. Pierwsza 

to znalezienie lokalnego agenta handlowego. Drugą jest wynajęĐie powierzchni sklepowej. 

Trzeci scenariusz to sprzedaż produktów poprzez duże saloŶy ŵeďlowe. Nową, ale i Đoraz 
ĐzęśĐiej praktykowaŶą ŵetodą wejśĐia Ŷa ryŶek staje się grupowy udział w przetargaĐh. 

 

Warto zwłaszĐza przyjrzeć się ryŶkowi ŵeďlowyĐh sieĐi handlowych, któryĐh liczba 

sukĐesywŶie rośŶie. KoŶĐept wielkopowierzĐhŶiowyĐh saloŶów ŵeďlowyĐh jest stosunkowo 

Ŷowyŵ kaŶałeŵ sprzedaży w ChiŶaĐh, jedŶak szyďko rosŶąĐyŵ. Wśród ŶajprężŶiej 
rozwijająĐyĐh się sieĐi sprzedaży są: Beijing Oriental Home Furniture czy Building Materials 

Supermarke. Obie sieci startowały z pozioŵu pojedynczego sklepu detaliĐzŶego. Dziś sklepy 

tyĐh dwóĐh gigaŶtów oďeĐŶe są w Đałyŵ kraju. Do ChiŶ wszedł rówŶież jedeŶ z ŶajwiększyĐh 
europejskich graczy w tym segmencie, brytyjski B&Q, który Ŷa swą Đhińską siedziďę wyďrał 
GuaŶgzhou. WspólŶie z GuaŶgzhou Light IŶdustry Supply and Marketing Company, B&Q 

otworzył m.in. 4 sklepy w Szanghaju.  

 

Miasto - główŶy klieŶt  
 

Największe zapotrzebowanie na meble i akcesoria meblowe geŶerują dyŶaŵiĐzŶie rozwijająĐe 
się ŵiasta. MigraĐja z tereŶów rolŶiĐzyĐh do ŵetropolii, a także ďogaĐeŶie się ŵieszkańĐów 
miast korzystŶie wpływają na zapotrzeďowaŶie Ŷa artykuły szeroko pojętej ďraŶży ďudowlaŶo 
- meblowej. W ślad za postępująĐyŵ procesem urbanizacji, rośŶie także ryŶek usługi ŵiejskiĐh, 
a tym samym zapotrzebowanie na wyposażeŶie wysokiej klasy oďiektów puďliĐzŶyĐh, jak 

hotele.  

 

 
 



Poziom sprzedaż nowych ŶieruĐhoŵośĐi ŵieszkaŶiowyĐh to zdaŶieŵ ekspertów główŶy 
czynnik, który oďeĐŶie determinuje koŶsuŵpĐję ŵeďli w ChiŶaĐh. Warto zwróĐić jedŶak 
uwagę Ŷa restrykĐje paŶująĐe od niedawna w tyŵ segŵeŶĐie ŶieruĐhoŵośĐi. Regulują oŶe 
teŵpo ekspaŶsji ŵiast w zależŶośĐi od iĐh wielkośĐi. Władze kraju ograŶiĐzyły ostatŶio rozwój 
ϮϬ ŶajwiększyĐh ŵetropolii, styŵulująĐ jedŶoĐześŶie rozrost ŵŶiejszyĐh ŵiast, zwłaszĐza Ŷa 
szczeblu powiatu i prefektury. W skali kraju, to więĐ ŵŶiejsze ośrodki ŵiejskie Ŷapędzają 
koŶiuŶkturę ďraŶży ŵeďlowej.  
W stosuŶku do krajów rozwiŶiętyĐh, pozioŵ zurďaŶizowaŶia ChiŶ jest dwukrotŶie ŵŶiejszy. 
Obecnie wynosi oŶ około 57,35%. Tempo rozwoju miast jest jednak iŵpoŶująĐe. W Điągu 
ostatŶiĐh sześĐiu lat wskaźŶik teŶ wzrósł o ďlisko ϳpp. SzaĐuje się, że do 2020 roku liĐzďa osóď, 
które przeŶiosą się z tereŶów rolŶiĐzyĐh do miast, sięgŶąć ŵa ϭϬϬ ŵlŶ ŵieszkańĐów. 
ZakładająĐ, że statystyĐzŶa Đhińska rodziŶa to Ϯ,ϵ osóď, eksperĐi wyliĐzają, że Ŷowi ŵieszkańĐy 
miast wygenerować ŵogą zapotrzeďowaŶie Ŷa około ϯϰ,ϱ ŵilioŶa sztuk produktów 
wyposażeŶia wŶętrz. Z raĐji Ŷa zŶaĐząĐe teŵpo urďanizacji, eksperĐi uzŶają, że ĐzyŶŶik teŶ 
Ŷadal ďędzie kształtować popyt Ŷa produkty ŵeďlowe oraz ďudowalŶe. 

Czego potrzebuje Đhiński rynek?  

Wraz z rozwojeŵ klasy średŶiej, rośŶą wyŵagaŶia Đhińskiego koŶsuŵeŶta, który staje się 
coraz bardziej podobny do klienta z Zachodu. Wśród ŶajŶowszyĐh treŶdów wyŵijaŶia się:  

✓ Eco-home: rosŶąĐy popyt Ŷa ŵeďle dla dorosłyĐh i dzieĐi podkreślająĐe nowy, bardziej 

świadoŵy styl żyĐia. KlieŶĐi oĐzekują przyjazŶyĐh środowisku rozwiązań, Ŷp. 
produktów ŶiezawierająĐyĐh związków lotnych, forŵaldehydów Đzy produktów typu 
„sŵart”, które pozwalają oĐzyśĐić powietrze. BadaŶia pokazują, że aż ϵϬ% ĐhińskiĐh 
koŶsuŵeŶtów jest gotowyĐh zapłaĐić około ϭϰ% więĐej za towary przyjazŶe 
środowisku.   
 

✓ Produkty dla dzieci: ze wzrosteŵ zasoďŶośĐi Đhińskiego portfela Ŷasila się 
zaiŶteresowaŶie zakupeŵ produktów sprzyjająĐyĐh odpowiedzialŶeŵu rozwojowi 
dziecka. Dotyczy to przede wszystkim popytu na łóżka, biurka czy krzesła.  

Rozwojowi produktów dla ŶajŵłodszyĐh koŶsuŵeŶtów sprzyja rządowy plaŶ 
faworyzująĐy rodziŶy z ŵaksyŵalŶą liĐzďą dwójki dzieĐi. Wedle daŶyĐh Đhińskiego 
Narodowego Biura StatystyĐzŶego,  w ϮϬϭϲr. w ChiŶaĐh urodziło się 17,8 miliona 

dzieci. 

✓ Meble wielofunkcyjne na start: OgraŶiĐzoŶe zasoďy kapitału, szĐzególŶie u 
koŶsuŵeŶtów, którzy dopiero wĐhodzą w dorosłość, deterŵiŶują Ŷiewielkie 
powierzĐhŶie ŵieszkań. Grupa ta preferuje rozwiązaŶia wielofuŶkĐyjŶe oraz ŵeďle do 
łatwego przeĐhowywaŶia. Kategorię tę reprezeŶtują ŵ.iŶ. kaŶapy z fuŶkĐją spaŶia, na 

który popyt w ChiŶaĐh jest zŶaĐząĐy.  

WięĐej iŶforŵaĐji o ryŶku ŵeďli w ChiŶaĐh Ŷa: 
https://china.trade.gov.pl/pl/aktualnosci/257812,rynek-meblarski-w-chinach.html  

https://china.trade.gov.pl/pl/aktualnosci/257812,rynek-meblarski-w-chinach.html

